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OBJETIVO

Consultor tecnológico con
más de 15 años de experiencia
en el desarrollo de proyectos
de innovación, tecnología y
emprendimiento.

ACERCA DE MÍ

TRAYECTORÍA PROFESIONAL

CEO

Grupo Integral VC2015 - Actual

La generación de alianzas comerciales con distintas
empresas como forma de agregar un plus a los servicios de
la empresa.
La apertura de nuevos mercados como el marketing y la
publicidad para complementar nuestro trabajo como
empresa

Enfocado en el crecimiento del grupo para ofrecer servicios
integrales para la formación y consolidación de negocios,
debido a que el crecimiento de estos se encuentra en la era
digital, la automatización, la creación de procedimientos para
optimizarlos y hacerlos mas productivos y eficientes.

Dentro de mis logros y actividades importantes han sido:

Emprendedor, innovador, con visón a gran escala motivado por
la creación de negocios rentables, sustentables y con un alto
grado de automatización apoyándome en el diseño y la
generación de procesos que ayuden a las personas a simplificar
las tareas mas complejas y repetitivas con ayuda de la tecnología
obteniendo a su vez un control mas eficiente de los mismos.

Mi formación a través del tiempo, así como el estudio de temas
relacionados a negocios de distintos giros y en base a la
participación en diversos proyectos han intensificado mi
propósito de orientar y asesorar a la gente debido a su
desconocimiento aumentando su probabilidad de éxito con sus
proyectos, sintiéndome satisfecho de la labor que realizo.

Apoyar a la personas a
lograr sus metas
compartiendo mi
experiencia para que
sus ideas y proyectos se
desarrollen con una
buena estructura de
negocio y tengan un
crecimiento
exponencial, con ayuda
de un equipo calificado
para la solución de los
problemas que se
presentan con cada
proyecto.



Entusiasta

Capacidad de Negociación

FORTALEZAS

Comunicativo

Líder y dirección de equipos

Emotivo

"Para alcanzar lo que
nunca has tenido tendrás
que hacer lo que nunca

has hecho"

Jefe de Desarrollo

SICA Soluciones Integrales2010 - 2014

Analizar y sintetizar los requerimientos del cliente para
poder crear un plan de trabajo y entregar el proyecto a
tiempo.
Organización de matrices de trabajo para la atención y
soporte de otros proyectos finalizados, para dar la mejor
atención y soporte a los clientes.
Creación de planes de trabajo mensuales para la revisión
de actividades de cada integrante del equipo.
Atención directa con prospectos y con clientes para
generar confianza con ellos, así como agendas de revisión
con los mismos.
Controlar emergencias e imprevistos para que los tiempos
de desarrollo se retrasen lo menos posible del calendario
de entregas con los clientes.
Referencias directas de posibles prospectos con proyectos
de tecnología para integrarlos a la cartera de clientes de la
empresa.

Las funciones desempeñadas, fueron las de gestionar un
equipo de desarrolladores para los diversos proyectos que me
fueron asignados.

Dentro de mis logros y actividades importantes han sido:

La creación de productos rentables en ramas como lo es la
biometría, las finanzas y la gestión y control de negocios.
Formación de equipos para la solución de proyectos a
nivel nacional para empresas privadas y gubernamentales.
Incremento en el cierre de ventas mejorando nuestras
estrategias y propuestas en la solución de proyectos,
dando mejores beneficios para nuestros clientes.
Mejoras en la productividad de los equipos de trabajo, 
 apoyándoles con los equipos y herramientas que
optimicen el ciclo de vida de un proyecto, desde el inicio
hasta la entrega y finalización.
Implementación en proceso de un sistema para la gestión
de clientes y la gestión de proyectos.

Optimización de Recursos

Determinado y Persistente

Delegar Actividades

IDIOMAS

Inglés

Desarrollador

SGI Technologies2006 - 2009

Análisis y entrega de manuales y documentación para el
desarrollo del software, así como para el usuario final.
Desarrollo de un MRP a un 60%.
Desarrollo de software de escritorio a la medida.
Entrega del software en tiempos abajo de lo estimado

Las funciones desempeñadas fueron el desarrollo de software
y su mantenimiento.

Las actividades sobresalientes fueron:

Definir Objetivos

CONOCIMIENTOS

Administración y gestión

Contabilidad y Costos

Biometría

Finanzas

Marketing y Publicidad

Metodologías de Desarrollo de
Software

Desarrollo de Software



"Ni el ingenio, ni la
educación, ni el
talento, SUPERARÁ el
poder de la
DETERMINACIÓN y la
PERSISTENCIA"

SICARTERA: Software de Administración de Cartera y de
Alertas para la Prevención para el Lavado de Dinero y
Financiamiento al Terrorismo

Sistema desarrollado para dar cumplimiento a las entidades
financieras no reguladas y que reportan a la CNBV con procesos
para el manejo y la gestión de créditos, incluyendo procesos de y
validaciones para emitir alertas por comportamientos o patrones
que imiten o simulen operaciones ilícitas conocidas nacional e
internacionalmente.

PROYECTOS DESTACADOS

2015 - A la fecha

Software para la emisión de Licencias de Conducir para el
estado de Sonora, México

Software para la emisión de licencias de conducir para el estado
de Sonora, que implico el enrolamiento de personas y la toma de
biométricos como foto, firma y la toma de las diez huellas
dactilares las cuales a su ves eran validadas y verificadas con un
motor biométrico para evitar la suplantación de identidad, lo
cual eliminó un problema grave de generación de licencias
apócrifas para iniciar procesos o trámites y realizar o efectuar
fraudes.

2016 - 2019

Software para la Gestión de Comedores Industriales

Software de control de servicios de comedor para empresas
privadas y gubernamentales, que con ayuda de biometría
dactilar permite o restringe al comensal la toma del servicio,
solucionando el problema donde los comensales accedían sin
ningún control a servicios no asignados o en sustitución de algún
compañero de trabajo, lo que implicaba el aumento de costos
para la operación del comedor y por ende los gastos de la
empresa superaban lo estimado según el número de
comensales que se tenían registrados

2015 - A la Fecha

Software para la Planificación de Requerimientos de Material 

Software gestiona la producción de una empresa nacional
dedicada a la fabricación de moldes para simplificar y acelerar la
fabricación de casas de interés social, el software controla el ciclo
completo desde la compra de insumos, control de inventarios,
procesos de producción, procesos de producto terminado,
gestión de clientes, ventas, contabilidad, etc.

2010 - 2012


